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Con un modelo de negocio basadoen:

Diversificación,Cliente,Prudenciay PrincipiosÙ

ê689 
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países

8.135
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ATMås

114.228
empleados



Con franquicias líderes en todos los mercados en que opera:
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Leve aumento del PBI mientras que el nivel de evolución de 
precios ha mostrado cierta desaceleración

Fuente: INDEC y estimacionespropias

IPC-Nu: el nuevo índice, lanzado en eneå14, es de alcancenacional (cubre

el 87% del país,13.000 comercios)y reflejaun mayor nivel de inflación.

2014

23,9
2015e

18,5

Crecimiento del PBI (%)

Dato oficial, base 2004

Inflación (%)                        

0,1%

9,5%
8,4%

0,8%

2,9%

0,5%
1,4% 1,7%

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015e 2016e



2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015e 2016e

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015e 2016e

Principalesvariables deteriorandoseen 2015

Fuente: INDEC, BCRA  y estimacionespropias

Balanza comercial  
(miles de millones de USD)

Baja en las exportaciones por caída en el precio de los
commodities agrícolas y recesión en Brasil, compensada
por la caída en el precio del petróleo e importaciones
controladas.
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Fuente: BCRA 

Sistema financiero pequeño en escala pero con oportunidades 
de crecimiento.

Depósitosy Préstamosprivados / PBI

2009 2010 2011 2012 2013 2014

Depósitos privados / PIB Préstamos privados / PIB



Fuente: BCRA.

Datos en millones de pesos

Evoluciónde la cartera de préstamosminorista del sistemafinanciero
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Historia de BBVA Francés

Banco Francés fue una de las primeras empresas listadas en la BCBA. cotizando desde 1888. 

Sus acciones cotizan también en la NYSE desde noviembre de 1993 y en LATIBEX desde diciembre de 1999. 



Amplia red de distribución



Un modelo de negocio diversificado

Con importantes alianzas estratégicas y siendo además, 
sponsor de los clubes más grandes de Argentina



Sistema financiero a Marå15. 
Market share privado a Junå15.
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ADRs

ORDs

Desde 1996

Mkt Cap $ 37.367 MM
US$   4.112 MM

P/E     $ 14,00  

BV/Share $ 21,48 

Datos de mercado a Junå15

Floating

Datos

Volumen Prom (3 mths) 
NYSE  US$ 3,8 MM
BCBA      $ 4,6 MM

Ratios

ORDs



Ratings

Acciones Ordinarias Clase A 1 Negativa
Programa Global de ON hasta USD 750 millones AA(arg)

Tramos Subordinados AA- (arg)
Endeudamiento de corto plazo A1+ (arg)
Endeudamiento de largo plazo AA (arg)

Calificación Institucional Largo Plazo raB+ Negativa
Calificación Institucional Corto Plazo raB

Programa Global de ON hasta USD 750 millones raB+ Negativa

*En noviembre 2013 el 70% del paquete accionario de Fitch Argentina se transfirió a un grupo de inversores local, pasando a llamarse Fix Scr, 
siendo a partir de ese momento el responsable de la calificación a nivel local.    



Crecimiento del Ingreso Riesgos

Liquidez Solvencia

2T-15
Destacados

Palanca 
Estratégica

Transformación 
Digital

Sólidos fundamentales de negocio



Ingresos Netos
NPL 

Activos Líquidos/Depósitos

$ 667,2

+ 67% vs 2T14

0,89%

41,9 %

2T-15
Destacados
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Estratégica

Transformación 
DigitalCobertura
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4,0%

Liquidez Solvencia

Crecimiento del Ingreso Riesgos

Sólidos fundamentales de negocio



Marco de transformación digital

Ventas 
Digitales

Modelo de 
Distribución

Capacidades 
Digitales

Desarrollo de 
Infraestructuras

Organización 
& Cultura

Experiencia 
del cliente



En miles de AR$

CeöBF BeöBF CeöBE æa/a

Ingresos Financieros Netos 1.973.233 2.285.033 1.436.050  37,4 %

Cargopor Incobrabilidad (181.178 ) (143.097 ) (151.729 ) 19,4%

Ingresos por Servicios Netos 800.607 960.451 813.890 -1,6%

Gastos de Administración (1.472.263 ) (1.581.333 ) (1.319.873 ) 11,5%

Resultado Operativo 1.120.399 1.521.054 778.338 43,9 %

Impuesto a las ganancias (452.932 ) (492,.468 ) (373.447 ) 21,3 %

Resultado Neto 667.210 930.946 399.051 67,2 %

Resultado Neto (neto ENR) 710.145 716.032 488.951 45,2%

Cascada de resultados

*Durante el trimester se redefineronalgunascuentasrelacionadascon gastosoperativosde TDC que se registrabancomo egresospor
serviciosy se comenzarona imputer como gastos.

+26%
ajustado

+23%
ajustado
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Buen comportamiento deI margen de intereses

Datosen millonesde $

Ingreso financiero
neto
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Comisiones mantienen el ritmo de crecimiento

Datos en millones de $
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Ingresosnetos
por servicios

Gastosde Personal

Gastos
Generales

- 17% - 2%

2T15 vs 1T15 2T15 vs 2T14

Gastos de personal crecen 22%
(ajustado) comparado al 2T-14
reflejando principalmente el
aumento pactado con el gremio y
una mayor dotación.

Gastos generales crecen
principalmente por un mayor nivel
de precios, el programa de
renovación de ATMs y la
amortización de ciertos trabajos de
mejoras en áreas centrales y
sucursales.



Activo
Pasivo + PN

12.630

47.014 

11.514 

13.646 
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60.016 

Una sólida estructura de balance

Datos en millones $

Caja y Bancos

Préstamos 
privados

Depósitos

Otros
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Inst BCRA

Activos públicos
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Otros
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Leverage 6,6x
Préstamos/
Depósitos 78,3 %

Activos 
líquidos/

Depósitos
41,9 %
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Préstamosprivados con una estructura diversificada 

Datosen millones de $

Corporativa

Empresas

Minorista

+14%

Tasa promedio 
de préstamos 

($)
25,2%

+24%
a/a

TDC28%

Personales 13% 

Prendas8%

Hipotecas 4%
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Market Share (%) 18.89 17.36           17.00

Market Share (%)         5.74              4.91 4.69

(*) Prendariosincluye subsidiarias
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BancaMinorista

+ 3 % + 6 %
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